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“La realizzazione di un sistema DWH
ha implicato un impegno comune e
costante dell'azienda e del fornitore
della soluzione.

Considerando i mutamenti continui
delle esigenze, si tratta di un
‘cantiere’ sempre aperto, in cui si
procede non verso un completamento
definitivo dell’opera, ma di obiettivo
in obiettivo, di risultato in risultato.
L'importanza di questa realizzazione
e 'autonomia che I'azienda sta
ottenendo nell'analisi dei dati, nella
consultazione e nell'interpretazione
delle informazioni che ci permette
oggi di migliorare costantemente le
nostre azioni”.

“La vivacita di un’azienda si misura
sulla sua capacita di innovazione.
Crediamo fortemente che la
tecnologia possa migliorare
considerevolmente i risultati dei
nostri punti vendita. Abbiamo
investito e continuiamo a farlo su
soluzioni che siamo semplici per noi
come per il consumatore, che portino
risultati misurabili con l'efficienza e
praticita, e con I'efficacia
consolidata nel tempo”
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