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Aziende. La System a 8 milioni di ricavi

Montemarciano
fucina di software

per il commercio

Ilaria Vesentini

BN TEMAE LD

s 5 prospettano anni d'oro
per il mercatocuropes dellhand-
wiare ¢ software per | sistemb
Pos ¢ i registraton di cassa La
maggior pante ded terminali, nel
retall, sono stat] infatt sostituinl
nel 200 per Pentrate a regime
dell'euro ¢ la memoria fiscale di
getle annl impone ora la sostine-
sicne del parco installato, qual-

C058 COME 1N i pezzi
niel Paese nel prossimi tre annd
(dati Asso.it-Comufficio). Da
qui ke stime di System Retail gio-
vine Spa anconetana di Marina
di Montemarciano, una mancia-

SVILUPPO ESPONENZIALE
Ottime |e prospettive

legate all'lleanza

con |a parmense Custom

alla distribuzione e al ricambio
di Pos e registratori di cassa

1a di chibometri a mord di Faloo-
nara marittima, che mira a rag-
giungere il 0% delle vendite di
(et 0 mercalo.
Mata a fine 2006 ¢ archiviato
il prime bilancio annuale con 3
milicmi di ricavd, System, 20mi-
laapplicarion: fanzionanti ngi-
ro in altrettanti negozi italiani,
prevede di chindere il 2008 con
milioni i fatturato e di salirea
entro 'anno prossima, «Gra-
zie ai nostrd tre punti di forza -
splega lamministiratore delegs-
to, Clandio Garbini - che sono
la capacity di offrire soluzioni
all'avanguardia iIntegrate e per-
sonalizzate sulle esigenze di
ogni singodo retailer, proponen-
doci come unkoo interlocutore
dalla consulenza fino al post
vendita; la partnership con la
multinazionale parmense Cu-
star ¢ la sinergla con una rele
di 28 deaber, grazie ai quali sia-

mo in grade di rispondere in 4
ore a qualsiasi richiesta di assi-
stenea dei clientl we gl esclude
I'arcasarda di Arbataxs. .
Sedici dipendenti, otto colla- |
boraton diretti, ug tecnbci chela- |
vorano nella rete di dealer, un |
centre R&S a Roma, System & |
gulla collaborazione con Parma |
che sta costruendo il proprio fu- |
twro, invista di una possibile in-
tegrazione, canche se fino al 1
dicembre 2007 manterremo
identita nettamente separates
precisal’ad, beciando intendere
peraltro che il camming delle
duesocieti indicaun’unica dire-
zhane. ol vero vantaggio compe-
titivo - aggiunge Garbini - & 'in-
tegrazione di servizi aggiantivi
a1 pairt registratord di cassa, che
vanmo dalla "monetica”, ossia i
serviri eletironici di pagamen-
to, ai sistemi di business intelli-
gence per lagestione e il monito-
raggio di vendite, magazzino,
promozion, fino al chioschi in- |
formativi ¢ promozionali nei
punti vendita. Noi abbiamo tro-
vato nella Custom di Parma il |
partner bogistico¢ per lingegne- |
nn.m-umdupm:hm;dm-uv
na abblamo anima direttiva e
commercile ¢ a Romaunrepar- |
taper lo sviluppo di software 2 il |
contredlo qualitis. .
Partita con la Gdo (2 formito-
re eschusivo del grappo Euro-
spin, ma tra i clienti ¢i sond De-
apar, Conad, Sisa), System sta
estendendo 1 suol hardware a
marchio per i punti cassa ¢ pro-
dotti inco-brand con ba parmen-
s Custom Engineering (in parti-
colare chioschi, schermie totem
multimediali) a tusto il retail fo-
od e non food, sempre nell‘oti-
cadipermettereal chiente il con-
trollo totale e centralizzato del-
Lafilbera, Flevando il solo dato fi-
nale allatto del pagamento, ¢ di
offrire serviz aggiuntiv inkegra-
ti mee] terminale di cassa,
LTS e Jaore. Com




